
第８４回「八尾ものづくりカレッジ ~ものづくり企業挑戦シリーズ~」

「中小企業の価格交渉」セミナー

問い合わせ先：ものづくり・あきない支援室
ＴＥＬ：072-924-3964

セミナー詳細

５月30日（木）

開催日 【会場】八尾商工会議所 3階 セミナールーム

14:00-15:30

【住所】八尾市清水町1-1-6

【申込】八尾市ウェブサイト（詳細は裏面）

【主催】八尾市

【プログラム内容】

参加費：無料

講師のご紹介

八尾市 産業政策課 イノベーション推進係問い合わせ先
☎ 072-924-3964 ✉ sangyou5@city.yao.osaka.jp

価格転嫁力を強化して

インフレに負けない

会社になる！～インフレに負けない会社になる～

「中小企業の価格交渉」（14：00-15：30）
八尾市立中小企業サポートセンター
IT関連コーディネーター

西谷 雅之 氏

中小企業診断士、情報処理技術者(ITストラジスト、

システム監査技術者、プロジェクトマネージャ、情

報セキュリティ)

１．価格交渉準備編

・業務内容や取引条件の確認

・エネルギー費/原材料費データの収集

・製品・サービス単位の原価計算

・自社の事業特性をふまえた見積書

２．価格交渉実践編

・自社業種・業界の価格改定に関する情報収集

・取引先（発注者）業界・業種の情報収集と価格

交渉順の検討

・価格交渉に向けた説明資料の準備

【経 歴】

システムエンジニアとして金融機関、地方自治体のシステム開発に

20年間従事する。

現在は経営改善、生産性向上、IT活用支援のコンサルティングを行う。

Webマーケティング、クラウドファンディング、DX化、ロジカルシン

キング、経済学等のセミナーや執筆、ＩＴ活用や販売促進、事業再生、

経営改善計画作成等の支援を行っている。

物価高が続く中で、原材料費やエネルギー価格は高騰しています。また、「賃上げ」が求められる中で、その原資を確保する
ためには、労務費の上昇分を商品・サービスに転嫁する必要があります。自社の商品・サービスも値上げをしたいが、どうすれ
ばよいか分からない方はぜひお越しください。

こんな人におススメの内容です

☑ 原材料価格が上昇しているが、当社の製品価格は上げられていない

☑ 価格アップを取引先にお願いしたら、根拠となる資料を求められた

☑ 経営に余裕はないが、人材を獲得するために給与アップが必要である

☑ 長い間同じ条件で取引を続けており、どのように価格交渉をしたらよいか分からない

☑ 自社の強みや製品品質が顧客に理解してもらえていないような気がする



・新型コロナウイルス感染症拡大の状況により、開催日や開催方法に変更が生じる
場合がございますので、あらかじめご了承ください。その際は、お申込みいただ
いた連絡先にご連絡いたします。

・お申込み後のキャンセルは、問合せ先まで必ずご連絡ください。
・お預かりした個人情報は、八尾市からの各種連絡、情報提供以外の用途では使用
いたしません。

01 申込方法

八尾市電子申請システムを利用してお申し込みください。

申込ページの「手続き一覧（事業者向け）」をクリックし、

本セミナーを検索の上、お申し込み下さい。

検索八尾市電子申請システム

02 アクセス

【会 場】

八尾商工会議所 ３階 セミナールーム

（八尾市清水町一丁目１－６）

03 注意事項

▲スマホでも申込できます

～インフレに負けない会社になる～

「中小企業の価格交渉」セミナー

https://lgpos.task-asp.net/cu/272124/ea/residents/procedures/apply/d0920944-0f42-4ad2-be59-8a6f127cb20e/start

